Curs 3 - Cum sa transformi o idee intr-un business de peste 200.000 €
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. Care este rolul principal al mindset-ului antreprenorial in dezvoltarea unei afaceri?

. Determina capacitatea antreprenorului de a lua decizii si de a conduce dezvoltarea afacerii
. Stabileste forma juridica a firmei

. Determina strategia de marketing

. Inlocuieste analiza pietei

. O idee de afacere poate fi considerata validata atunci cand:

. Este apreciata de prieteni si familie

. Exista cerere in piata si clienti dispusi sa plateasca
. Antreprenorul este foarte motivat

. Nu exista concurenta

. Care este scopul definirii viziunii, misiunii si obiectivelor unei afaceri?

. Stabilirea identitatii vizuale a companiei

. Oferirea unei directii clare pentru dezvoltarea afacerii
. Cresterea rapida a profitului

. Reducerea costurilor operationale

. Ce rol are fluxul tehnologic intr-un business?

. Stabileste strategia de promovare

. Defineste procesul prin care produsul sau serviciul este realizat si livrat
. Determina structura juridica a firmei

. Stabileste pretul produselor

. Care este rolul previziunilor financiare intr-un business?

. Estimarea veniturilor, costurilor si profitului viitor
. Stabilirea identitatii brandului

. Alegerea furnizorilor

. Stabilirea organigramei companiei

. Ce reprezinta P&L (Profit & Loss) intr-un business?

a. Un instrument de estimare a veniturilor si cheltuielilor unei afaceri
b.

c. O strategie de marketing financiar

d.

Un document juridic pentru infiintarea firmei

Un sistem de evaluare a clientilor



