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Cum sa transformi o idee intr-un
business de peste 200.000 € ?

in realitate, transformarea unei idei intr-un business profitabil nu se
face intr-un singur pas. Este un proces logic, care trece prin 5 etape
esentiale:

1. Te dezvolti personal si profesional si iti construiesti mindset-ul '\— —
antreprenorial —
2. Dobandesti cunostinte din toate ariile care compun afacerea ta

3. Iti construiesti arhitectura completa a business-ului tiu P = =

4. Pui totul in cifre prin buget si P&L
5. Deschizi afacerea si implementezi in practica




1. Te dezvolti personal si profesional si iti construiesti
un mindset antreprenorial

Ce este mindset-ul antreprenorial ?

in afacerea ta, totul porneste de la tine :
» felul in care gandesti L

» modul in care iei decizii C
» capacitatea de a invata si de a te adapta
. » modul in care iti organizezi timpul si energia
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Cresti tu — creste si afacerea ta.

Un business nu poate depasi nivelul de dezvoltare al antreprenorului care il

conduce.




Cum construiesti un mindset antreprenorial

1. Iti definesti valorile personale
Valorile devin repere pentru decizii si pentru cultura viitoarei afaceri.

2. Iti organizezi activitatile zilnice |lv=—
. e . T S . . | vV —
Folosesti planificare simpla: liste, prioritati, obiective. o — J

3. Devii disciplinat si consecvent
Succesul in antreprenoriat vine din consecventa, nu din motivatie

de moment




4. Te cunosti foarte bine

* ce stii sa faci

* ce experienta ai

 ce competente trebuie dezvoltate

5. inveti continuu
Dezvoltarea profesionala devine un stil de viata.
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6. Intelegi impactul emotiilor in decizii -l v =—
Antreprenorii iau decizii zilnic — starile emotionale pot influenta v —
aceste decizii.

7. iti dezvolti abilitati de leadership
Pe masura ce afacerea creste, vei conduce oameni, nu doar
activitati.




2. Dobandesti cunostinte din toate ariile care compun
afacerea ta

Un business nu inseamna doar ideea.
In spatele unei idei functionale exista mai multe arii -L —— J

esentiale
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2.1 ldeea de afacere

Ce este?

|deea de afacere este o solutie care raspunde unei nevoi reale din
piata, astfel incat sa existe:

* interes

* relevanta

. cerere

« disponibilitatea de a plati

\_E

O idee buna rezolva o problemé sau imbunétateste o situatie existenta.




Cum validam ideea de afacere:

1. analizam daca exista cerere

2. analizam daca exista concurenta

3. verificam daca exista clienti dispusi sa plateasca

4. verificam daca avem competentele necesare pentru
implementare
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2.2 Obiective, viziune si misiune

Viziunea Ce sunt? Misiunea
Imaginea pe termen <: :> Rolul afacerii in
lung a afacerii. {} piata.
Obiectivele

Rezultatele concrete pe care
vrem sa le obtinem.

De ce sunt necesare?

Ele ofera: « directie « claritate » coerenta in decizii * prioritizare a

resurselor

L




2.3 Nevoia, oportunitatea, piata, clientul

Pentru ca un business sa

functioneze trebuie sa intelegem:

* ce problema exista in piata
* ce oportunitate apare
* cine este clientul

* ce nevoie are acel client

D

Cum validam piata si nevoia?
1. analizam dimensiunea pietei

2. analizam concurenta

3. discutam cu potentiali clienti

4. observam comportamentul de
cumparare
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Avatarul de client

Avatarul de client reprezinta profilul detaliat al clientului
ideal:
- varsta

* ocupatie i po—
* venit 'L —
 probleme —

* Nevoi

« comportament de cumpérare =

Cu cat intelegem mai bine clientul, cu atat putem construi

produse mai potrivite.




2.4 Produse si servicii

Ce sunt?
Produsele sau serviciile sunt solutiile concrete pe care business-
ul le ofera pietei.

Cum le validam L S
1. verificam daca rezolva problema clientului
2. analizam daca exista cerere p g vy

3. testam reactia pietei
4. analizam costurile de productie sau livrare




2.5 Fluxul tehnologic

Ce este?

Fluxul tehnologic reprezinta procesul
prin care produsul sau serviciul este

realizat si livrat clientului.

Include:

- etapele de productie sau livrare
» echipamentele utilizate
* resursele implicate

De ce este important?

Ajuta la:

* organizarea activitatii

» estimarea costurilor

» stabilirea resurselor necesare
» eficientizarea proceselor
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2.6 Structura organizatorica

Ce este? De ce este importanta?
Structura organizatorica reprezinta Permite:

modul in care sunt impartite rolurile si e organizarea activitatii
responsabilitatile in firma. - claritate in responsabilitati
Include: eficienta operationala

* pozitii _

* responsabilitati r

* relatii de lucru




2.7 Marketing si vanzari

Ce sunt? De ce sunt importante?
Marketingul si vanzarile reprezinta Fara marketing si vanzari:
modul prin care atragem clienti i » clientii nu afla despre business
generam venituri. * produsele nu se vand
Marketing — atrage atentia - afacerea nu genereaza
Vanzarile — transforma interesul in venituri

tranzactie.
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2.8 Juridic si fiscalitate

Ce reprezinta?

Include toate elementele legale ale
afaceri:

» forma juridica

* contracte

« obligatii fiscale

- conformarea cu legislatia

De ce este important?
Pentru:

» functionarea legala a firmei
« evitarea riscurilor juridice

» stabilitatea afacerii




2.9 Surse de finantare

Ce sunt? De ce suntimportante?

Resursele financiare necesare pentru

a incepe sau dezvolta afacerea. Fara resurse financiare, ideea
nu poate fi implementata

Pot fi:

« capital propriu

* credite

* investitori

« fonduri europene |, —
e granturi p—




2.10 Previziuni financiare

Ce sunt? De ce sunt.importante?
Previziunile financiare reprezinta
estimarea veniturilor si cheltuielilor Pentru ca arata daca business-ul
viitoare ale afacerii. este:
* sustenabil
Ele includ: « profitabil
* venituri estimate * realist
e costuri

» profit estimat :L — J




3. Iti construiesti arhitectura completa a

business-ului tau

Cum faci asta?

Integrezi toate ariile analizate intr-un model coerent de business:
* idee

* client

* produse =
* procese i
* echipa

L

* marketing
« financiar

De ce este_ important?

Pentru ca transforma o idee intr-un business structurat si functional




4. Pui totul in cifre prin buget si P&L

Ce sunt previziunile financiare
Instrumente prin care estimam:

* veniturile

* cheltuielile

* profitul

Cel mai important instrument este P&L (Profit & Loss).

De ce sunt importante
Pentru ca arata:

» daca business-ul poate produce profit
» cat trebuie sa vinzi
e care sunt costurile reale ‘

L




5. Deschizi afacerea si implementezi

Dupa ce toate aceste elemente sunt clare:
* infiintezi firma

* organizezi activitatea

* implementezi strategia construita

« adaptezi pe parcurs

Antreprenoriatul incepe cu o idee, dar se construieste prin
disciplina, structura si implementare.

L

=)




Contact: Mariana Ruscan

Tel: 0740330311

email: businessarhitect@gmail.com

Site: businessarhitect.ro,
Instagram/Facebook/Tik Tok: @businessarhitect



mailto:businessarhitect@gmail.com
mailto:businessarhitect@gmail.com

3. Cum sa transformi o idee intr-un
business de peste 200.000 €

Chestionar de evaluare —
(activ in intervalul 19:30 — 20:00)!



https://1drv.ms/b/s!AkM_ImfBZbsQm6VS1Rf01VbjW5e8_Q?e=cvqYzA
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