
Curs 10 – Prezentarea unei idei de afaceri. Notiunea de pitch 

1. Care este scopul principal al unui pitch? 

a. Să convingi imediat publicul să ia o decizie 

b. Să prezinți complet ideea și toate detaliile 

c. Să generezi interes pentru o discuție ulterioară 

d. Să demonstrezi complexitatea soluției 

2. Cu ce ar trebui să înceapă un pitch eficient? 

a. Cu problema pe care o rezolvă 

b. Cu prezentarea echipei 

c.  Cu descrierea soluției propuse 

d. Cu detalii despre piață 

3.  Ce definește cel mai bine un „painkiller”? 

a. O soluție care este ușor de utilizat 

b. O soluție care rezolvă o nevoie urgentă 

c. O soluție care oferă funcții suplimentare 

d. O soluție care arată bine în prezentare 

4.  Ce presupune regula „publicul pe primul loc”? 

a. Să folosești același mesaj pentru toată lumea 

b. Să te concentrezi pe detalii tehnice 

c. Să adaptezi mesajul la audiență 

d. Să explici cât mai multe funcționalități 

5.  Care este o abordare greșită în definirea pieței? 

a. Să identifici un segment clar de clienți 

b. Să estimezi dimensiunea pieței 

c. Să analizezi alternativele existente 

d. Să consideri că toată lumea este client  

 


