Quiz

: Fundamente de Antreprenoriat - Cine sunt potentialii clienti?

. Ceinseamna TAM (Total Adressable Market):

a) Totalitatea concurentilor dintr-o piata tinta

b) Valoarea tuturor clientilor dintr-o piata tinta

c) Piata Globala, in ansamblul ei

d) Piata Totala din Automotive

Care este, valoric, cea mai mica piata tinta, TAM, SAM sau SOM?

a) SAM

b) TAM

c) SOM

d) Ambele, SOM si SAM

Ce cumpara clientii?

a) Produsul/serviciu tau

b) O versiune imbunatatita a lor, dupa ce au “consumat” produsul/serviciul tau
c) Un burghiu

d) Povestea siropoasa despre produsul tau

Intr-o piat4 totala, care este procentul reprezentat de Inovatori si Early Adopters,
luati impreuna?

a) Sub 20%

b) 2-3%

c) 50%

d) Peste 80%

Care este o definitie pentru clientii Earlyvangelists?

a) Cei mai probabili clienti, care vor spune si altora despre solutia ta

b) Ceicare promoveaza invataturile religioase

c) Primii crestini

d) Ceicare vor denigra primii solutia ta

La ce ne ajuta analiza de piata TAM/SAM/SOM?

a) Pozitionarea corecta in piata si atragerea unei investitii

b)

c) Bugetarea campaniilor de marketing
d)

Ca sa stim ce inovatie de produs trebuie sa dezvoltam

Calculul necesarului de personal



