Care este primul pas pe care trebuie sa il faci cand vrei sa pornesti o afacere?

Q0 T o

Crearea unui prototip

Validare nevoii pentru idea de afacere in piata
Cercetarea concurentei

Obtinerea de feedback de la persoanele apropiate

Ce este propunerea unica de valoare?

a.

b.
C.
d.

O lista cu toate produsele sau serviciile oferite

O analiza a zonelor neacoperit de competitori

Beneficiul distinctiv oferit, diferit fata de ce face competitia
Modalitatea de prezentarea a informatiilor intr-o vanzare

Ce scop are cercetarea de piata in validarea unei idei de afaceri?

a.

b.
C.
d

Estimarea costurilor de productie

Identificarea tuturor competitorilor existenti
intelegerea nevoilor si dorintelor potentialilor clienti
Construirea unui network cu potentiali clienti

Care dintre urmatoarele este cel mai important aspect al unei idei de afaceri?

a0 oo

Intensitatea si frecventa nevoii produsului / serviciului oferit
Tehnologia folosita pentru oferirea produsului / serviciului
Locatia Tn care este deschisa afacerea

Persoanele din network-ul personal care pot ajuta la afacere

Care din urmatoarele este un exemplu de experiment pentru validarea presupunerilor despre
o idee de afaceri?

a.

b.
c.
d.

Contractarea unui consultant pentru analiza pietei

Citirea cartilor de succes in afaceri

Realizarea unui sondaj de opinie printre persoanele apropiate
Implementarea unui landing page pentru pre-comanda produsului oferit

De ce este importanta validarea ideii inaintea de a investi resurse semnificative?

a.
b.

Pentru a satisface cerintele legale si reglementarile guvernamentale

Pentru a evita risipa de timp, bani si alte resurse pe idei care nu satisfac o nevoie reale
de piata

Pentru a putea aplica la o finantare publica sau europeana

Pentru a scrie o lucrare de cercetare si a obtine un brevet



