1) Selectati componentele unui plan de afaceri
a. Analiza situatiei familiale
b. Strategia de alocare a timpului liber
c. Planul de vacanta versus planul de crestere al afacerii
d. Analiza situatiei curente (studiu de piatd), Strategia de marketing, Planul financiar,
Planul de vanzari, etc

2) Ce reprezinta bugetul pentru investitia initiala:

a. Bugetul necesar pentru a desfasura activitatea (pentru utilitati, pentru spatiul de
birouri/hala/fabrica)

b. Bugetul necesar pentru a plati lunar personalul angajat

c. Bugetul necesar pentru a plati lunar persoanele contractuale pentru care nu exista
expertiza in firma (contabilitate, etc)

d. Bugetul necesar pentru a cumpara echipamente si pentru a cheltuielile necesare
inceperii activitatii

3) Care nu poate fi sursa de finantare?
Venituri obtinute ilicit

Venituri proprii

Venituri de la prieteni si/sau familie
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Credite nerambursabile

4) La ce se refera “estimarea vanzarilor”?
a. Lanumarul de clienti pe care o sa 1l aiba firma, chiar daca acesti clienti cumpara sau
nu
b. Latoate cheltuielile facute de firma
c. Lanumarul de produse/servicii vandute
La veniturile obtinute dupa ce se scad cheltuielile = profitul firmei

5) Cat ar trebui sa se vanda lunar pentru a ,fi pe zero” - “break — even”?
a. Cat sa se acopere investitia initiala
b. Cat sa se acopere costurile cu angajatii
c. Cat sa se acopere costurile cu chiriile
d. Catsa se acopere toate cheltuielile lunare astfel incat firma sa nu fie pe pierdere.



