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Surse de finantare
•Despre mine: https://www.linkedin.com/in/florinmpop/ https://www.facebook.com/florinmpop 

www.florinmpop.ro

•Experiență în investiții și consultanță:

Peste 20 de ani de activitate în piețele de capital, analiză financiară, consultanță pentru startups și 

management de proiect. Colaborări cu IFB Finwest, Banca Transilvania, ADR Nord-Vest și Universitatea 

"Babeș-Bolyai".

•Fondator și Partener:

Primainvest Capital Management - investiții și consultanță în afaceri. Investitor în startup-uri de succes: 

Telios Care, Bookr, AiVA, ThinkOut, Nifty Learning, Cartloop, Easy Sales, Cyscale, SanoPasso, StageMe.

•Profesor Asociat:

Facultatea de Business, Universitatea "Babeș-Bolyai" - cursuri de "Business Valuation" și "Fintech".

•Implicare în ecosistemul antreprenorial:

Membru al Transylvania Angels Network, Growceanu, consilier la ClujHub și ROTSA. Mentor și jurat în 

programe precum:

Worth, Startup Wise Guys, Ventures Thrive, FIX Cluj, Level Up, Innovations Labs, Startup World Cup 

România, EduTech, SAS, ASMA, ESU, EIT, Startup Weekend for Women, Fundația Civitas, Fundația 

Transilvania Startup.

https://www.linkedin.com/in/florinmpop/
https://www.facebook.com/florinmpop
http://www.florinmpop.ro/


SURSE DE FINANTARE

 Dorești să pornești o afacere sau vrei să începi să o dezvolți pe cea 

actuală, dar nu știi dacă ai sursele de finanțare necesare?

Aceasta este o întrebare vitală la care ar trebui să-și răspundă orice 

viitor antreprenor, ținând cont că 20% dintre companii eșuează în 

primul an, 60% după cinci ani și 80% după 10 ani, conform unei 

analize LendingTree a pieței americane.

 De ce se întâmplă asta?

Unul dintre principalele motive pentru care aceste afaceri dispar este 

exact lipsa de finanțare. Aceasta reprezintă una dintre cele mai 

importante alegeri pe care trebuie să le facă orice antreprenor.
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Soluții de finanțare ale unei afaceri

Denumirea Soluției de Finanțare Scurtă descriere

1.Capitalul propriu (rezerve, profitul acumulat)

2.FFF (Fools, friends & family), în special 

pentru proiectele start-up

https://pitchdeckfire.com/resources/what-is-an-fff-round-

investor-pitch-101/

3.Creditul bancar Credite bancare pentru IMM și pentru start-up

4.Programe de finanțare nerambursabilă 

adresate companiilor 

PNRR, OTIMMC, PNDR, (ex. Startup Nation, Startup Plus, 

Startup Diaspora, InnoTech, Erasmus, Femeia Antreprenor)

5.Leasingul https://www.avocatnet.ro/t15197/finantare-prin-

leasing.html

6.Credite de la furnizori şi de la clienţi https://ro.economy-pedia.com/11038857-supplier-credit

7.Factoring https://www.bursa.ro/factoringul-ce-este-si-cum-

functioneaza-48216142

8.Programe de incubare și accelerare Pentru companii start-up, aflate la început de drum

9.Angel Investing, Venture capital și Fonduri cu 

capital de risc

(GapMinder, Sparking Capital, Emag Ventures, Cleverage, 

Roca)

10.Platforme de Crowdfunding SeedBlink, Ronin

11.IPO, Listarea la Bursă https://m.bvb.ro/info/Rapoarte/Ghiduri/Ghid_AeRO_RO.pdf

https://pitchdeckfire.com/resources/what-is-an-fff-round-investor-pitch-101/
https://pitchdeckfire.com/resources/what-is-an-fff-round-investor-pitch-101/
https://www.avocatnet.ro/t15197/finantare-prin-leasing.html
https://www.avocatnet.ro/t15197/finantare-prin-leasing.html
https://ro.economy-pedia.com/11038857-supplier-credit
https://www.bursa.ro/factoringul-ce-este-si-cum-functioneaza-48216142
https://www.bursa.ro/factoringul-ce-este-si-cum-functioneaza-48216142
https://m.bvb.ro/info/Rapoarte/Ghiduri/Ghid_AeRO_RO.pdf
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1. Capitalul Propriu (pentru afaceri cu istoric)

În această categorie sunt incluse resursele proprii sau cele atrase de la parteneri privaţi, altele 
decât instituţiile financiare.

          Autofinanţarea are ca surse:

 profitul net; 

 rezervele; 

 fondul de investiţii. 

Autofinanţarea este cea mai utilizată metodă de finanţare a activităţii micilor agenţilor 
economici datorită avantajelor conferite acţionarilor:

1. cointeresarea managementului; 

2. dezvoltarea urmează evoluţia rezultatelor activităţii; 

3. nu limitează indepedenţa şi autonomia financiară a întreprinderii. 
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2. FFF Prieteni și familia

În general, finanțarea prietenilor și a familiei nu implică 

procesul formal de due diligence, implicate în situațiile 

de împrumut comercial sau investiții de tip angel capital. 

Altfel spus, prietenii și familia nu vor efectua o analiză amănunțită a 
istoricului dvs. de credit și nu vor solicita garanții extinse pentru a garanta 
împrumutul sau finanțarea. Relația cu prietenii și familia este, de asemenea, 
în general flexibilă în ceea ce privește opțiunile de rambursare și ratele 
dobânzilor aplicabile.În unele situații pot solicita participații în companie.
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3. Creditul bancar

Creditul bancar este un credit sub formă bănească

acordat de bănci întreprinzătorilor. 

Modalităţile tehnice de creditare a activităţii curente a 

agenţilor economici pot fi: 

 linia de credit sau overdraft

credite cu destinaţie specială (creditul de investiții)

Creditele pot fi clasificate după termenul pentru care sunt acordate:

scurt (până la un an); 

mediu (între 1 şi 5 ani); 

 lung (peste 5 ani). 
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3. Creditul bancar - Caracteristicile creditului

 cel care dă cu împrumut suma de bani (de ex. banca) nu îşi pierde dreptul de 

proprietate asupra sumei împrumutate, ci numai dreptul de folosinţă, care este 

transferat celui care solicită creditul (de ex. persoana care doreşte să-şi deschidă o 

afacere, să cumpere un imobil etc.); 

 creditul este acordat pe o perioadă de timp determinată, până la o dată stabilită de 

la început (scadenţă sau termen de rambursare), 

 creditul trebuie rambursat (înapoiat) creditorului (de ex. banca) respectându-se 

metodologia stabilită în contractul de creditare (lunar, anual etc., cu rate egale, 

crescătoare sau descrescătoare); 

 solicitantul creditului trebuie să plătească celui de la care a împrumutat suma de 

bani o dobândă, un preţ pentru faptul că foloseşte suma de bani respectivă. 
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3. Creditul bancar - Pregătirea pentru accesarea unui credit 
bancar:

 1. Informarea aspra produselor de creditare existente la 

bănci și IFN-uri

 2. Alegerea instituţiei şi liniei de credit în funcţie de 

condiţiile de creditare

 3. Elaborarea planului de afaceri, eventual prin apelarea la servicii de 
consultanţă (BP)

 4. Pregătirea documentelor solicitate la bancă (Cerere, BVC, Anexe)

 5. Evaluarea corectă a garanţiilor disponibile

 6. Semnarea contractului de credit
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4. Programe nerambursabile pentru companii

 Cunoscându-se reticenţa băncilor în a acorda credite firmelor noi, există programe de 

finanţări, mai ales nerambursabile care se adresează exact sectorului de întreprinderi 

nou-înfiinţate.

 Fiind finanţări nerambursabile, există un model foarte clar de documentaţie care 

trebuie întocmit.

 Documentaţia astfel realizată intră într-un proces de competiţie cu alte documentaţii 

ale altor firme nouînfiinţate şi cele mai bune proiecte primesc finanţare.

 Finanţările nerambursabile reprezintă ajutoare financiare acordate IMM-urior, ajutoare 

care provin în principal din două surse:

 1. Bugetul de Stat (OTIMMC)

 2. Uniunea Europeană sau alte organizaţii internaţionale (POR, PNDR)
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4. Programe nerambursabile pentru companii- Etapele 
atragerii finanțării nerambursabile

 Identificarea investiției:

• Validarea ideii de business – Fișa de proiect

• Realizarea unui prim draft de business plan și creionarea strategiei de investiții pe 
termen lung

• Apelarea la o firma de consultanță care poate identifica mai ușor posibile surse de 
finanțare adecvate

• Încadrarea proiectului în unul dintre programele de finanțare conform criteriilor de 
eligibilitate

• Stabilirea valorii totale a proiectului și identificarea sumei care poate fi obținută din 
fonduri europene/guvernamentale

• Identificarea structurii finanțării pentru contribuția proprie de minim 10-30% din 
valoarea proiectului: prefinanțare acordata de program, credit bancar, surse proprii, 
respectiv contactarea băncilor pentru a vedea care sunt criteriile pentru obținerea 
creditului
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4. Programe nerambursabile pentru companii- Etapele 
atragerii finanțării nerambursabile

 Pregatirea dosarului:

• Apelarea la Organismul Intermediar (OI) aferent programului pentru care aplicați pentru a primi 
materiale informative

• Studierea "Ghidului solicitantului" aferent programului pentru care firma aplică

• Verificarea respectării criteriilor de eligibilitate pentru a depista dacă investiția se încadreaza la 
finanțarea europeană

• Stabilirea obiectivelor proiectului

• Întocmirea proiectului documentației pentru dosarul de finanțare, ex.Cerere de Finanțare + Plan 
de afaceri (Coordonator intern + Firma de consultanta). Alegerea firmei de consultanță este un 
aspect important. Recomandat să aibă experiență relevantă și istoric bun în doemniul de aplicare.

 Depunerea proiectului:

• Depunerea dosarului proiectului la Autoritatea de Management/OI al programului indicat in
"Ghidul solicitantului" care se dorește a fi accesat

• Evaluarea administrativă, respectiv economico-financiara a dosarului
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4. Programe nerambursabile pentru companii- Etapele 
atragerii finanțării nerambursabile

 Semnarea contractului de finanțare / respingerea dosarului

 Implementarea proiectului:

• Derularea proiectului în perioada de implementare stabilită prin proiect

• Depunerea cererii de rambursare la autoritatea indicata în"Ghidul 
solicitantului"

• Obținerea fondurilor europene în maximum 80 de zile de la depunerea 
cererii de rambursare / Monitorizare 3-5 ani post implementare
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5. Leasingul
 Este o operațiune comercialǎ prin care o parte 

denumită locator/finanțator, transmite celeilalte părți, 
denumită locatar/utilizator, la solicitarea acesteia din urmǎ, contra 

unei plăți periodice, denumită rată de leasing (redevență), dreptul 

de folosință al unui bun, al cărui proprietar rămâne pentru o perioadă 

determinată de timp.

 Leasingul se poate realiza prin societăţile de leasing

 Pe tot parcursul contractului, societatea de leasing rămâne 

proprietarul bunului ce face obiectul contractului de leasing.

https://ro.wikipedia.org/wiki/Societate
https://ro.wikipedia.org/wiki/Bun_economic
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5. Leasingul – principalele forme

 Leasingul financiar este un contract de închiriere care-ţi oferă la finele lui 

posibilitatea să achiziţionezi bunul și să devii proprietar contra unei valori 

reziduale.

 Leasingul operaţional, înseamnă tot un contract de închiriere cu diferenţa că la 

finele perioadei contractuale bunul, care face obiectul contractului de 

leasing, nu poate fi achiziţionat.

 Lease-back, posesorul bunului (echipamentului) se confundă cu solicitantul care 

are nevoie urgentă de bani. În acest caz, el vinde utilajul unei societăţi de leasing, 

închiriindu-l apoi de la aceasta.

 Time-sharing: sunt mai mulţi solicitanţi care vor să utilizeze acelaşi echipament, 

dar fiecare îl foloseşte o anumită perioadă de timp. De exemplu, trei societăţi vor 

să construiască fiecare câte o hală de producţie. Pentru aceasta nu vor cumpăra 

fiecare câte o macara, ci vor închiria toate trei o singură macara urmând să o 

folosească cu rândul.
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5. Leasingul Indiferent de forma în care se face leasingul, la sfârşitul 

perioadei, solicitantul are opţiuni:

 1. încetarea contractului;

 2. continuarea lui pentru o nouă perioadă de timp;

 3. cumpărarea utilajului la preţul prestabilit (doar pentru leasingul 
financiar)

Leasingul se face de către bancă sau de către o societate specializată de leasing. 
Documentele care se vor prezenta vor fi cererea de creditare, ultimele două bilanţuri, 
ultimele trei balanţe, factura pro-formă a obiectului leasingului, extrasele de cont. 
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6. Credit furnizor și Credit client

Finanţarea prin această metodă este numai pe termen scurt.

 Un cumpărător cumpără un produs de la un furnizor, şi se obligă să-l 
plătească peste o perioadă de timp. În tot acest timp, el foloseşte în
interesul firmei proprii banii pe care ar fi trebuit să-i achite
furnizorului. 

 Invers, un cumpărător achită unui furnizor o sumă de bani, iar acesta
livrează bunul sau prestează serviciul la o dată ulterioară. În toată
această perioadă, furnizorul poate să folosească banii clientului în

interesul firmei proprii. Aceste forme de credit se numesc credite reale.
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7. Factoring

Finanţarea prin această metodă este numai pe termen scurt.

 Factoringul este operațiunea de finantare prin care clientul, numit 

“Aderent”, cedează creanțele sale (facturile) rezultate din vânzarea 

de bunuri sau prestarea de servicii unei banci comerciale sau altei 

instituții financiare specializate, denumita “Factor”, aceasta din 

urmă având obligația de a le încasa, urmări și suporta riscul de 

neplată al acestora. Factorul va achita contravaloarea facturilor sau 

o anumita parte a acestora, imediat sau la scadență, în schimbul 

reținerii unui comision de finanțare. 
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8.Programe de incubare și accelerare
 Incubatoarele:

• sunt programe pe termen lung (de obicei între 1 - 3 ani, însă există și incubatoare cu o durată mai mică de un 
an);

• se adresează de cele mai multe ori startup-urilor la început;

• oferă inclusiv sprijin logistic (inclusiv spațiu de lucru)

• pun la dispoziție rețele de experți și mentori, care contribuie la obținerea clarității ideii de business, pe de o 
parte, și la realizarea unor acțiuni concrete, pe de alta.

 Acceleratoarele:

• sunt programe care se desfășoară pe perioade mai scurte;

• au o structură intensivă, care să îi ajute pe antreprenori să treacă mai lin și mai rapid prin anumite etape de 
viață ale startup-ului;

• pun la dispoziția startup-urilor experți și un program bine organizat, uneori împărțit pe module;

• acceleratoarele se încheie cu un eveniment important - fie o sesiune de pitching, fie o lansare de produs;

• Unele acceleratoare asigură și finanțare companiilor start-up (sau anumite premii pentru accelerare), precum și 
accesul la o rețea de investitori,

• Există și acceleratoare corporate (care iau naștere în interiorul unei companii) - ele oferă startup-urilor 
resursele lor interne (la care altfel ele nu ar avea acces) și de obicei dezvoltă servicii/produse folosite apoi în 
companiile respective.
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9.Angel Investors, VC, Fonduri cu capital de risc.
• Business angels sunt investitori individuali fizici care oferă resurse financiare 

întreprinderilor mici în stadiul lor de început, îndrumându-le în procesul de creștere. În 

afară de injecțiile de numerar, contribuția acestora include expertiză în teren, 

cunoștințe din industrie și contacte valoroase care să fie transmise antreprenorilor. În 

schimbul investiției, de regulă, investitorii primesc participații în companie.

• VC-urile sunt firme de investiții cu capital de risc, respectiv un tip de finanțare pe care 

investitorii îl oferă companiilor startup și întreprinderilor mici despre care se crede că 

au un potențial de creștere pe termen lung. Capitalul de risc provine, în general, de la 

investitori înstăriți, bănci de investiții și orice alte instituții financiare. 

• Fondurile cu capital de risc (Private equity) înseamnă investirea/deținerea de acțiuni 

la companii private (care nu sunt listate la burse). Fondurile (companii) care se ocupă 

cu private equity sunt fonduri de investiții închise cu capital de risc, care se ocupă cu 

achiziționarea de acțiuni la companii private.
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Cum atragi o finanțare de tip capital privat - angel investing?

1. Definește profilul investitorului targetat (experiență, expertiză în industria targetată, criterii geografice, culturale)

2. Pregătește o listă cu investitori (angels) pe care urmeză să-i abordezi

3. Pregătește un Investment DECK 

• Ce problemă rezolvă produsul sau serviciul dvs.?

• Cum este produsul sau serviciul dvs. soluția și cum este momentul potrivit pentru produsul dvs.?

• Cum arată piața în condițiile actuale și creșterea viitoare

• Care este produsul tău și proofs despre valoarea acestuia

• Cum funcționează produsul sau serviciul dvs. și cum va continua să crească

• Cine face parte din echipa ta?

• Cine sau care este concurența dvs. și ce vă diferențiază produsul

• Proiecții financiare în valoare de trei ani (în mod ideal)

• Funding Needs, Valoarea fondurilor necesare

• Investment Proposal 

4. Stabilește mecanismul rundei prin consultare cu un avocat specializat (equity, convertible note, loans, hybrid)

5. Stabilește o întâlnire preliminară cu investitorii targetați. Poate fi un apel video, un e-mail sau o întâlnire personală. Aceasta va fi 
șansa ta de a le prezenta produsul sau serviciul și de a le evalua interesul pentru o potențială investiție.

6. Prezentarea Pitch Deck-ului (prezentare + feedback + evaluare interes investiție)

7. Discutarea termenilor Deal-ului (în prealabil se pregatește de către avocatul colaborator un Term Sheet care este prezentat 
investitorilor care au manifestat interes, urmat de un proces de negociere)

8. Structurarea deal-ului si semnarea Shareholder Agreement

9. Proces continuu de Followup cu Investitorii
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Profile de angel investors pe care puteți să-i atrageți în startup
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Stagii de finantare a unui startup
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10. Platforme de crowdfunding

Crowdfunding (multifinanțare sau finanțare participativă) este o formă relativ nouă de a strânge 

resurse financiare pentru dezvoltarea unei afaceri sau a unui produs prin intermediul unei comunități. 

Finanțarea participativă reprezintă un tip de activitate în cadrul căreia un furnizor de servicii de finanțare 

participativă, fără a-și asuma el însuși riscuri, administrează o platformă digitală, deschisă publicului, pentru a 

pune în legătură sau pentru a facilita punerea în legătură a potențialilor investitori sau împrumutători cu mediul 

de afaceri care caută finanțare.

Prin campaniile de crowdfunding, atât companiile la început de drum, cât și cele ce activează de ceva ani pot 

obține finanțări care să le ajute să-și ducă la împlinire planurile de dezvoltare.

Resurse: https://financer.com/ro/wiki/totul-despre-crowdfunding/

Platforma crowdfunding:

https://seedblink.com/ro

https://weronin.com/

https://startarium.ro/

https://www.seedrs.com/

https://financer.com/ro/wiki/totul-despre-crowdfunding/
https://seedblink.com/ro
https://weronin.com/
https://startarium.ro/
https://www.seedrs.com/
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11. Listarea pe AERO (Bursă)

 Rolul principal al bursei de valori este să faciliteze fluxul de bani între 

investitorii care au fonduri disponibile și antreprenorii care au nevoie de capital 

pentru dezvoltare. Listarea la bursă oferă, în general, pe lângă avantajul rapid al 

finanțării, și accesul la un pachet de avantaje colaterale (cum ar fi: lichiditate, 

evaluarea de piață a business-ului, transparență, credibilitate sau marketing).

 Piața Principala este destinată companiilor mature care deja au situații financiare 

pentru minimum ultimii 3 ani, o capitalizare anticipată de minimum 1 milion de 

euro și cel puțin 25% free float, ceea ce inseamna ca minimum 25% din acțiuni 

trebuie să ajungă în urma ofertei în portofoliile investitorilor, devenind astfel libere 

la tranzacționare.

 Pentru ca o companie să fie listată pe Piața AeRO, aceasta trebuie să aibă 

o capitalizare anticipată sau capitaluri proprii de minimum 250.000 de euro și 

un free-float de 10% sau cel puțin 30 de acționari.

 Resurse: https://m.bvb.ro/info/Rapoarte/Ghiduri/Ghid_AeRO_RO.pdf

https://m.bvb.ro/info/Rapoarte/Ghiduri/Ghid_AeRO_RO.pdf


Contact

Florin M.Pop

 Florin.pop@primainvest.ro 

 www.florinmpop.ro 

 www.primainvest.ro 

 https://www.linkedin.com/in/florinmpop/

 https://www.facebook.com/florinmpop 

mailto:Florin.pop@primainvest.ro
http://www.florinmpop.ro/
http://www.primainvest.ro/
https://www.linkedin.com/in/florinmpop/
https://www.facebook.com/florinmpop
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